Key account manager

Regionalni rozvojova agentura Vychodni Moravy byla zaloZzena 9.2.1998 Ministerstvem pro mistni
rozvoj CR, Krajskou hospodaFskou komorou a Sdruzenim mést a obci Vychodni Moravy jako zdjmové
sdruZeni pravnickych osob.

Cinnost agentury byla od poc¢atku zamérena predeviim na systematicky rozvoj Zlinského kraje
spole¢né s rozvojem mést a obci, podporu zahranicnich investic, rozvoj pfihrani¢ni spoluprace. RRA
VM je ¢lenem Ceské asociace rozvojovych agentur (CARA) a spolupracuje s organizacemi na narodni a
regionalni Urovni.

V soucasnosti jsou ¢leny sdruzeni Regionalni rozvojova agentura Vychodni

Moravy, Krajska hospodarska komora, Sdruzenim mést a obci Vychodni Moravy,

Institut pro regiondlni spolupraci a Univerzita Tom4ase Bati.

V souvislosti s novym dotacnim obdobim hleddme vhodné uchazece na pozici Key account manager.
Key account manager je zodpovédny za budovani a udrZzovani vlivnych vztahi se zakazniky s cilem
zvysit dostupnost sluzeb spolecnosti, rozsifit a prohloubit portfolio stavajicich zakaznik( a prinést do

spolecnosti profitabilni objem prodeje.

ZODPOVEDNOST:

- Key account manager proaktivné rozviji komunikaci a buduje dlouhodobé vztahy s klicovymi
zakazniky, zajistuje nové zakazky, navazuje spolupraci s novymi zakazniky

- ve spoluprdci se zakazniky identifikuje a vyuZiva obchodni pfilezitosti

- je zodpovédny za celkovou obchodni politiku spolecnosti

- pozadavky zakaznika a jeho priority resi v€as, efektivné a vzidy s pridanou hodnotou pro
zdkaznika

- aktivné sleduje a reportuje situaci na trhu s cilem sdilet informace s ostatnimi kolegy

- k prizkumu trhu a sjedndvani kontaktl s novymi zakazniky je mu k dispozici obchodni

oddéleni spolecnosti, se kterym Key account manager Uzce spolupracuje

Pozadujeme:

- obchodni a prezentacni dovednosti na vyborné trovni

- nadseni, aktivni pristup k praci a pozitivni pristup ke zménam

- vytrvalost pfi dosahovani cild a vlastni motivaci dotahovat véci do konce, uméni planovat a
stanovovat priority

- uméni vnimat klicové potreby zakaznika, nabidnout a prodat vhodna reseni

- min. 2 roky praxe v oblasti samostatné akvizi¢ni ¢innosti (pfimé jednani se zakaznikem,
konzultacni ¢innost, prace v terénu, jednani se soukromym sektorem)

- ochotu vzdélavat se, otevienost novym informacim z profesni oblasti

- ¢asovou flexibilitu, moznost absolvovani vicedennich sluzebnich cest po celé CR

- dobrou uZivatelskou znalost prace na PC (MS Office — word, excel, PP, outlook)

- fidiésky prakaz B, aktivni fidi¢ (min. 50 000km) /radost z fizeni



hleddme spolupracovniky z réiznych krajd CR, podminkou je dobra dostupnost do Zlina - 1x

tydné pozadujeme celodenni pfitomnost v sidle spolecnosti

Nabizime:

zazemi spolecnosti s 17ti-letou zkusenosti na trhu a profesionalni tym spolupracovnik
prostiedi s firemni kulturou zaloZzenou na otevienosti, tymové praci a neformalnich vztazich
samostatnou a zodpovédnou praci

zakladni nastupni plat az v zavislosti na schopnostech a zkuSenostech,

vysoké % odmény z objemu dohodnutych zakdzek

zaskoleni a profesni rozvoj v oblasti dotacniho prostfedi a obchodni politiky

v pfipadé vzdjemné spokojenosti spolupraci v celém rozpoctovém obdobi EU 2014 — 2020
proplaceni cestovnich nahrad

notebook, telefon

Vyhodou:

orientace v dotacnich a grantovych programech

obchodni zkusenosti
Zivnostensky list

V pfipadé vaseho zdjmu zaslete prosim strukturovany Zivotopis na adresu rravm@rravm.cz, do

predmeétu uvedte ndzev pozice.



